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Bonas Milevsko v tandemu s firmou Kubota

K samostatnému podnikani vedou mnohé cesty. Nej¢ast

vevs

&jSim motivem byva ztrata jistot

ze stalého zaméstnani. V takové situaci se zacatkem devadesatych let ocitli Ing. Radko
Nasinec a jeho dva kolegové, zaméstnanci tehdejsiho AGPI Pisek. P¥i reorganizaci jim dal
feditel ing. Novotny vybrat ze dvou moznosti. Mohli do dvou tydnu odejit nebo pfevzit
nékterou z ¢innosti, jimiz se AGPI nechtélo zabyvat. Byvaly zemédélsky mechanizator se
techniky nebél a rozhodl se spolu s kolegy jit do podnikatelského rizika.

Ing. Radko Nasinec

Bez velkého otdleni se museli
v novych podminkich posta-
vit s Cerstvym Zivnosten-
skym listem na vlastni nohy
a hlavné se na nich udrzet.

Rodina mé nepochvalila

»Do podnikatelského rozjezdu,
ktery pfipominal vagon, drnca-
jici pres vyhybky, nam i dal$im,
kteti prevzali nékteré z ¢innosti
AGPI, vytvoril ing. Novotny
rozumné podminky. AGPI
prevzalo ruceni za na$ uvér,
ktery jsme si pro podnikatelsky
rozjezd museli vzit, abychom
mohli od néj odkoupit zasoby.
V té dobé kazdy z nas rudil
navic svym rodinnym domem.
Kdyz jsem to tehdy doma fekl,
tak mé rodina moc nepochva-
lila. Tehdy milion korun mélo
podstatné vétsi kupni silu nez
dnes, a tak po celou dobu spla-
ceni uvéru jsme méli takii-
kajic nasi stfechu nad hlavou
bance,“ zavzpominal
na prvni podnikatelské kroky
Ing. Radko Nasinec.

v cizi

Doporuéila zahradni
techniku

Od AGPI, které si nechalo
jenom obchod s hnojivy,
pesticidy apod., spole¢nost
BONAS, kterou tehdy ing.
Nasinec s kolegy zalozil, pre-
vzala agrosluzby, servis a pne-
umatiky. ,Hledali jsme dalsi
¢innost. Nechali jsme si udé-
lat marketingovou studii, kterd
nam doporudila, abychom se
zaméfili na zahradni tech-
niku, které u nds nebylo moc
a proto to byl perspektivni
obor. V nové vzniklé spole¢-
nosti Bonas Milevsko jsme
v roce 1991 zacali prodévat
zahradni techniku. Zastupo-
vali jsme v CR dvacet renomo-
vanych vyrobcti motort, seka-
¢ek, kultivatorti, prosté celé
hobby techniky.

Konkurence z Ciny
a supermarketu
Firma Bonas se uspésné roz-
vijela, takze zdafile splatila
iuvér. Dal$i podnikéni se roz-

vijelo slibné az do roku 2000,
kdy nas trh v tomto prodej-
nim segmentu zaplavily ¢in-
ské levné vyrobky. Dodéavky
do expandujicich supermar-
ketd, z nichz ¢ést se specia-
lizovala na zbozi pro volny
cas, byly stale obtiznéjsi.
I kdyz jsme méli velky obrat,
zisk z néj by sotva firmu
uzivil, natoz aby zajistil jeji
rozvoj. Zacali jsme se roz-
hlizet po nééem jiném. Nej-
drive jsme navézali spolu-
praci s firmou John Deer,
kterou jsme zastupovali
v prodeji komundlni tech-
niky. Po ¢ase vedeni John
Deeru rozhodlo, ze nebude
mit dva dovozce techniky
do CR, ale jen jednoho
a my jim nebyli,“ priblizil
tehdej$i nesnadnou dobu pro
firmu ing. Na$inec. Védél,
7e se musi poohlédnout po
nédhradnim programu.

Sazka
na ,kartu” Kubota
,,Uplnou nahodou na veletrhu
komunalni techniky ve Fuldé¢
jsme se setkali se zdstupci
japonské firmy Kubota,
s nimiz jsme velmi rychle
nasli spole¢nou fe¢. Ocenili,
ze jsme méli znacné prodejni
zazemi v Cesku. Pro nds
byla zajimava $irokd nabidka
strojt, které jsou témér bez-
poruchové a ke spokojenosti
uzivatelt funguji dokonale.
Znacka Kubota vznikla roku
1890 v japonské Osace. Prvni
spalovaci motor vyrobila
v roce 1922. Doposud se jich
na celém svété prodalo pres
20 miliond kust, coz svédei
0 jejich vyjimec¢né kvalité.
Spolehlivi dFi¢i

Aviak v Cesku pred osmi
lety znacka Kubota nebyla
téméf vibec znama. Pre-
vzit ji v pomérné velké tla-
¢enici na trhu s komunalni
a zemédélskou technikou
bylo jako sdzka na nezna-
Zakratko
se jeji sila na nasem trhu
naplno projevila. Spociva
v tom, Ze tyto stroje nejsou
nijak slozité, jsou to kvalitni

mou ,kartu®.

a vytrvali dri¢i, maji mini-
mum elektroniky, avsak maji
naprosto spolehlivy provoz.
Kubota v motoratské
sféfe ma tfi divize, a to sta-
vebni stroje, dale motory
a konec¢né techniku pro
komundlni sféru a zemé-
délstvi. Zabyvame se pravé
posledné jmenovanym sor-
timentem a jsme vyhradni

dovozci pro CR. Kubota je
v tomto segmentu nejvétsim
vyrobcem na svété. Vyrabi
priblizné 250 tisic traktoru
ro¢né a umi je i prodat.

Nabidka v ¢eské siti
prodejen
V Cesku mé Bonas Milev-
sko 24
nych dealert, ktefi servis

autorizova-

a pripadné opravy fesi regi-
onalné. Pies milevskou
centralu prfichazi stroje
a bézné ndhradni dily. Pokud
se vSak vyskytne akutni
potfeba, tak nahradni dil jde
z centralniho skladu pfimo
regiondlnimu dealerovi.

V soucasnosti Bonas pro-
dava jak profi tak i hobby
techniku. ,,V hobby technice,
jako stéZejnimu oboru, jsme
60 procent obratu délali tak
do roku 2000, ale pak, jak

obchodni
presunuli k profesionalni

nasi ¢innosti
technice. V soucasnosti je
to fada vice nez 70 mo-
delu traktorti od Kuboty. Z ni
jisté zaujmou traktory nové
generace, vhodné pro komu-
nalni vyuziti ve méstech
a obcich, ale i v zemédélstvi,*
uvedl Ing. Radko Nasinec.
Upozornil v této kategorii
na jedine¢nou fadu tzkych
traktor v modelech M6040,
M7040 a M8540. Byly vyvi-
nuty specidlné pro praci ve
vinicich, v sadech. Jejich
celkova $itka je 1220 mm
s béznymi koly. Pro zvy-
$eni uzitné hodnoty maji
zaoblené rohy, maji sklopna
svétla a ovladani je uspora-
déano tak aby nebranilo pri-
jezdu pod nizkymi vétvemi.

Podmaniva terénni
ctyrkolka
Uz na prvni pohled si kaz-
dého néavstévnika prehlidky
techniky podmanilo viceu-
¢elové transportni vozidlo
Kubota RTV 900. Je vyba-
veno tfivalcovym ctyrtakt-
nim naftovym motorem OHV
o zdvihovém objemu
898 ccm. Na loznou plo-
chu lze umistit az ptltunovy
naklad. Tento dvoumistny
terénacek s pohonem vsech
kol, uzavérkou diferencialu
a automatickym nasobic¢em
momentu mé i v ¢lenitém
prostredi dostate¢nou pri-
chodnost.Volitelna pracovni
hydraulika, kterd umoznuje
snadné vyklopeni lozni plo-
chy. Ctyikolka je schvalena
i pro jizdu po silnici, kde

miiZe jet maximalni rychlosti
40 km/hod.

Vhod prijdou i doplitky
Bonas Milevsko prodava
ro¢né na 200 profi traktoru.
sProfesionalni a zemédél-
ska technika ndm déla pres
70 procent obratu, hobby tech-
niku nabizime jiz jen ve zdej-
$im regionu a prodame za
10-15 miliont korun ro¢né.
Uspésné se ddl rozjizdi velko-
obchod s pneumatikami a diky
tomu jsme od letoska fransi-
zovy partner ContiTrade Ser-
vices.

Kubota tour
K vyrobkiim od Kuboty nabizi
Bonas dal$i prisludenstvi jako
ptikopové sekacky od GL 1,
zadni podkopy Tiefermec, od
firmy Agrometall zametaci kar-
tace, shrnovaci radlice, lesni
frézy od firmy Seppi a dalsi
techniku vhodnou zejména pro
komunalni vyuziti. Soucdsti
prezenta¢ni kampané jsou pre-
hlidky techniky u vyznamnych
regiondlnich prodejct v CR.
Rikdme tomu Kubota tour, vez-
meme techniku a s ni objiz-
dime nase regiondlni zastou-
peni. V Milevsku to byla leto$ni

posledni, celkem tfindctd pred-
vadéci akce.

Spolu s predchozimi uka-
zala, Ze zdjemcu o tuto tech-
niku pribyva jak z radnic mést
a obci, tak i od zemédeélci,
ktefi s nami chtéji vsadit na
jistotu koupé techniky, s niz
nebudou mit Zadné nebo jen
minimélni starosti s provo-
zem a servisnimi sluzbami,
tekl Ing. Radko Nasinec
u jednoho z traktort Kuboty
na predvadécim prostranstvi
firmy.

Text a foto:
Ing. Zdenék Kulhanek
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VYHRADNIi DOVOZCE PRO CR:

BONAS viievsko

IKuyhntn

MADE IN JAPAN - ZA'FIUK_A 100% KVALITY
ZARUKA 36 MESICU

Rada M 40
M6040 (63,5 HRy——
M7040 (71,0 H®)
M8540 (88,1 HP)
M9540 (97,2 I-EIP)
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CEGER
M 108 S (112,0 HP)
M 128 X (128,0 HP)
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Tel: 382 502 525, Info: 800 100 439, E-mail: bonas@bonas.cz
Zemédélska technika: E-mail: koubek@ kubota.cz, mobil: 724 342 676




